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Descricién Estudo dos aspectos xuridicos basicos da actividade do empresario no mercado e dos correspondentes
xeral instrumentos utilizados para o seu desenvolvemento: os contratos mercantiles. Asimesmo, tamén se

analizaran, por unha parte, determinados medios para o desenvolvemento ou execucién dos ditos contratos,
como os titulos valores, e, por outra, certos bloques normativos que conforman o marco legal condicionante
de aqueles, coma os dereitos da propiedade industrial e a regulacién da competencia.

Competencias

Cddigo

B3 CG3. Recopilar, procesar e interpretar informacién social, econémica e xuridica que permitan emitir xuizos sobre
temas relevantes no marco do comercio.

B4 CG4. Comunicar de modo efectivo, con claridade, concisién e precisién, tanto dentro da organizacién coma con
interlocutores externos en dmbitos nacionais e internacionais.

B5 CG5. Adquirir habilidades de liderato, traballo auténomo e en equipa, motivacién, flexibilidade, asi coma
comportamento responsable e ético para desenvolverse convenientemente con todos os axentes que operan na
organizacién e no entorno.

B6 CG6. Cofiecer e comprender distintas realidades econémicas, xuridicas, sociais e culturais e adquirir unha visién
global e multicultural co fin de orientar as estratexias e operaciéns hacia mercados tanto nacionais como
internacionais

Cé6 CE6. Saber localizar, seleccionar e analizar a informacién e cofiecer as variables que intervefien no comercio interior
e internacional, co fin de orientar o desefio e implantacién da estratexia e a xestidn operativa do comercio.

Cc9 CE9. Coriecer as instituciéns mais relevantes do Dereito da empresa mercantil, adquirindo capacidade para entender
e informar sobre os principais aspectos xuridico-empresariais.

C16 CE16. Coiiecer e entender o tratamento xuridico dos tipos mais relevantes dos contratos mercantis, aprendendo a
interpretalos e a cofiecer os principios basicos da sta redaccion e execucién a través das distintas modalidades de
cumprimento e pago, en especial a través de efectos de comercio e adquirindo competencia para sla extension e
comprension sobre as consecuencias da sta utilizacion.

D3 CT3. Capacidade de aprendizaxe, traballo auténomo e planificacién e organizacién do traballo.

D4  CT4. Capacidade de andlise e sintese, e pensamento critico.

D5  CT5. Capacidade para aplicar os cofiecementos tedricos e practicos adquiridos no contexto académico. En especial,
para aplicar cofecementos e razoamentos multidisciplinares.

D6  CT6. Capacidade para tomar decisions e resolver problemas.

D7  CT7. Capacidade de escoita activa, comunicacidén non verbal, persuasion, negociacién e presentacion.

D8 CT8. Capacidade para liderar e traballar en equipo.

D9 CT9. Tolerancia. Capacidade para apreciar diferentes puntos de vista.

D13 CT13. Capacidade para asumir responsabilidades e involucrarse no traballo.

D15 CT15. Compromiso ético no traballo.

D17 CT17. Atencidn ao detalle, precisién, motivacién pola mellora continua.

D18 CT18. Capacidade reflexiva sobre o propio traballo.

Resultados de aprendizaxe
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Resultados previstos na materia

Resultados de Formacion
e Aprendizaxe

Cofecer as instituciéns mais relevantes do Dereito da empresa mercantil, adquirindo capacidade B3  C9 D3
para entender e informar sobre os principais aspectos xuridico-empresariais. B6 D4
D5
D9
D18
Cofiecer e entender o tratamento xuridico dos tipos mais relevantes dos contratos mercantis, B3 C6 D3
aprendendo a interpretalos e a cofiecer os principios basicos da sta redaccidn e execucién a B4 Cl6 D6
través das distintas modalidades de cumprimento e pago, en especial a través de efectos de B5 D7
comercio e adquirindo competencia para sUa extensién e comprensién sobre as consecuencias da D8
sUa utilizacion. D9
D13
D15
D17
Habilidades de comunicacién oral e escrita. B4 C9 D4
D7
D8
D15
Capacidade de aprendizaxe, traballo auténomo e planificacién e organizacién do traballo. D3
Capacidade de andlise e sintese, e pensamento critico. D4
Compromiso ético no traballo. D15
Capacidade reflexiva sobre o propio traballo. D18
Contidos
Tema

Tema 1. INTRODUCCION A CONTRATACION
MERCANTIL.

1.1. Concepto de obriga. Concepto de contrato mercantil.

1.2. Os contratos sometidos a condicidns xerais. Outras formas de
contratacion.

1.3. Os contratos de comercio exterior.

Tema 2. A COMPRAVENDA MERCANTIL.

2.1. Concepto e réxime xuridico da compravenda mercantil. As obtrigas
das partes. A transmisién dos riscos.

2.2. Compravendas empresariais especiais.

2.3. Contratos afins a compravenda.

Tema 3. A CONTRATACION NOS MERCADOS
FINANCEIROS.

3.1. Organizacién e réxime xuridico da contratacion nos mercados
financeiros.

3.2. A contratacién no mercado primario.

3.3. A contratacién no mercado secundario.

Tema 4. 0S CONTRATOS DE XESTION,
DISTRIBUCION, MEDIACION E CUSTODIA.

4.1. O contrato de comisidn e o contrato de axencia.
4.2. Os contratos de distribucion.

4.3. Os contratos de mediacidn ou corretaxe.

4.4. O depbsito mercantil.

Tema 5. OS CONTRATOS DE FINANCIAMENTO E
GARANTIA.

5.1. O préstamo mercantil.

5.2. O arrendamiento financeiro.

5.3. O contrato de facturacion.

5.4. A conta corrente mercantil.

5.5. O contrato de crédito ao consumo.
5.6. A fianza.

5.7. A prenda e a hipoteca.

5.8. Outras modalidades de garantia.

Tema 6. OS CONTRATOS BANCARIOS.

6.1. As entidades de crédito e os contratos bancarios: réxime xuridico.
6.2. As contas bancarias.

6.3. Operacions activas.

6.4. Operaciéns pasivas.

6.5. Operacions neutras ou de xestién.

Tema 7. O CONTRATO DE TRANSPORTE.

7.1. A actividade de transporte e o contrato de transporte: réxime
xuridico.

7.2. O transporte terrestre de mercadorias.

7.2.1. Réxime xuridico e clases.

7.2.2. Elementos persoais do contrato.

7.2.3. A carta de porte.

7.2.4. As obrigas das partes.

7.2.5. A responsabilidade do porteador.

7.3. O transporte terrestre de persoas.

7.4. Outros contratos de transporte.
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Tema 8. O CONTRATO DE SEGURO. 8.1. A actividade aseguradora e o contrato de seguro: réxime xuridico.
8.2. Elementos do contrato de seguro.
8.3. As obrigas das partes.
8.4. O seguro contra danos.
8.5. Os seguros de persoas.
Tema 9. INTRODUCCION AOS TITULOS VALORES. 9.1. Os titulos valores: concepto e réxime xuridico.
A LETRA DE CAMBIO (I). 9.2 O dereito incorporado ao titulo.
9.3 Clases de titulso valores.
9.4. A letra de cambio. Concepto e réxime xuridico.
9.5. O libramento.
9.6. A aceptacion.
9.7. O protesto.

9.8. O endoso.
9.9. O aval.
Tema 10. A LETRA DE CAMBIO (ll). O CHEQUE E 0 10.1. O cumprimento das obrigas cambiarias.
PAGARE. 10.2. O cheque: concepto e réxime xuridico.
10.3. O pagaré: concepto e réxime xuridico.
Tema 11. A PROTECCION XURIDICA DAS 11.1. Réxime legal das creaciéns de fondo.
INVENCIONS, DO DISENO INDUSTRIAL, DOS 11.2. As patentes de invencidn: concepto, requisitos, dereito & patente,

SIGNOS DISTINTIVOS E DO DEREITO DE AUTOR. invencidns laborais, concesién da patente, efectos da patente, contido do
dereito de patente, as licencias.
11.3. Os modelos de utilidade.
11.4. Réxime legal das creaciéns de forma: o disefio industrial.
11.5. As marcas: concepto, o dereito sobre a marca, clases de marcas, a
marca comunitaria.
11.6. O nome comercial.
11.7. O dereito de autor.

Tema 12. O DEREITO DA COMPETENCIA. 12.1. O principio de liberdade de competencia.
12.2. A competencia desleal: concepto e réxime xuridico; as clausulas
especiais; acciéns e medidas cautelares contra a competencia desleal.
12.3. A publicidade comercial: concepto e réxime xuridico; tipos de
publicidade prohibidos.
12.4. A proteccién da libre competencia: o Dereito de defensa da
competencia.

Planificacion

Horas na aula Horas féra da aula Horas totais
Practicas de laboratorio 22 30 52
Leccién maxistral 27 25 52
Probas de resposta curta 1 45 46

*Qs datos que aparecen na taboa de planificacién son de caracter orientador, considerando a heteroxeneidade do
alumnado.

Metodoloxia docente
Descricién

Practicas de laboratorio Neste tipo de sesidns presenciais, proporase a realizacién de diversas actividades,
fundamentalmente o estudio e analise de casos, siutacidons e documentacién; resolucién de
supostos practicos; e contestacién a cuestionarios que trataran sobre distintos aspectos da materia.

Leccién maxistral A través das sesidns maxistrais, o profesor expord os aspectos mais relevantes dos distintos temas
que integran o programa da materia explicitado no apartado "contidos"

Atencion personalizada

Metodoloxias Descricion
Leccidon maxistral Resolveranse as ddbidas na aula ou nas tutorias.
Practicas de laboratorio Resolveranse as dubidas na aula ou nas tutorias.
Avaliacion
Descricién Cualificacién  Resultados de

Formacion e
Aprendizaxe
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Practicas de
laboratorio

Nas practicas de laboratorio presentaranse. para a sa contestacién por
escrito polo alumno e correspondente avaliacién polo profesor,
cuestionarios e casos practicos sobre a materia explicada nas sesiéns
maxistrais.

Tamén proporase para a sUa avaliacién, a presentacién de pequenos
traballos ou informes sobre temas previamente indicados polo profesor.
A puntuacidn final obtida por toda-las actividades indicadas sera a media
que corresponda a cualificacion de cada un dos ditos traballos.

40

Probas de
resposta curta

0 exame final consistiria na presentacion de varias preguntas sobre a
materia explicada nas sesiéns maxistrais, que deberan ser
respondidadas polo alumno de forma acertada e concisa.

Para que a nota obtida nas Practicas de laboratorio faga media e sume &
cualificacién final, € preciso obter nesta proba final unha nota minima de
2,5 sobre 6.

60

B3
B4
B5

C6 D3
C9 D4
Cl6 D5

C9 D3
Cl6 D4

Outros comentarios sobre a Avaliacion

Para gue a nota obtida na avaliacién continua das practicas sume & cualificacién do exame final, debera obterse neste
exame unha cualificacién minima de 2,5 puntos sobre 6.

Enténdese que un estudante sigue a avaliacién continua se asiste a algunha das practicas.

Para poder optar a superar a materia por avaliacién continua é requisito asistir 6 90% das practicas.

Na segunda convocatoria conservarase a cualificacién obtida nas practicas de laboratorio.

Os estudantes que non sigan a avaliacidén continua seran evaluados nun exame final que sera diferente dos de avaliacién
continua e que constard de preguntas tedricas e un caso practico.

Bibliografia. Fontes de informacion

Bibliografia Basica

Bibliografia Complementaria

Sanchez Calero, Fernando, Principios de Derecho Mercantil, Ultima edicién,

Bercovitz Rodriguez Cano (director), Contratos mercantiles., Ultima edicién,

Cuesta Rute, ].M., Contratos mercantiles, Ultima edicién,

AAVV: Memento Practico Francis Lefebvre, Memento Practico Francis Lefebvre: Contratos mercantiles, Ultima

edicion,

Gimeno-Bayon Cobos, R. e outro, Derecho cambiario, Ultima edicién,

0'Callaghan Mufoz, X. e outros, Propiedad Industrial. Teoria y Practica, Ultima edicién,

Robles Martin Laborda, A., Libre competencia y competencia desleal, Ultima edicién,

Aparicio Gonzalez, M2, Luisa, Cédigo de Comercio y Leyes complementarias, Ultima edicidn,

http://www.westlaw.es, Base de datos de legislacion y jurisprudencia,

Recomendacidns

Outros comentarios

Recoméndase 4 asistencia das sesions tedricas e practicas provisto dos textos legais que correspondan.
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